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Presseinformation 

Affiliate Marketing – Erfolgreiche Werbemedien für Affiliate Partner / Eine Case Study des Touristik-Netzwerks Travado


Korschenbroich, 20.08.2002: Online Partnerprogramme bieten Anbietern neue Chancen, Reichweite und Verkäufe im Internet zu steigern. Auch für die Partner ergeben sich neue Geschäftsmodelle und Einnahmequellen. Aufgrund der Vielzahl von Partnerprogrammen auf dem Markt haben sich inzwischen auch die Affiliate Partner emanzipiert. Professionelle Affiliate Partner erwarten von einer Partnerschaft mehr als Banner und Textlinks. Eine Case Study des ADENION Touristik-Netzwerks Travado zeigt, welche Möglichkeiten und Ideen es gibt und wie man sie erfolgreich einsetzen kann.   

Der Schlüssel zum Erfolg eines Affiliate Programms liegt, wie bei jeder guten Kooperation, in der Beziehung zu den Partnern und in der aktiven Vertriebs- und Marketing-Unterstützung der Partner-Websites. 
Vielfältige Marketing-Medien für die Partner
„White Label“ oder „Co-Branding“ Module, die der Online-Partner direkt in seine Webpage integrieren kann, bewahren die Identität des Partners und ermöglichen ihm, die Angeboten direkt auf seiner Partner-Website zu präsentieren. 

Der Einsatz unterschiedlichster Online-Marketingmaterialien, von einfachen Grafik- und Textlinks über redaktionelle Inhalte bis hin zu ganzen Websites oder Mini-Shops ermöglicht eine professionelle und punktgenaue Präsentation ganz spezifischer Angebote auf den Affiliate Websites.
Beispiel: Suchdialoge zum individuellen Einbau in eine Partner-Website 

< http://www.atpp.net/u/reisen/Empview.asp?id=4054&page=206 >

Für Business-Partner, die einen zusätzlichen Reise-Service für ihre Kunden anbieten, sich aber keine Zeit in WebDesign investieren möchten, bietet Travado fertige, framebare „Online-Reise-Module“, welche die Partner per Kopieren & Einfügen in ihre Websites integrieren können. Mit wenigen Handgriffen ist der eigene Reiseservice fix und fertig.

Beispiel: Reise-Service Inlay

< http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4054&page=104 >

Fertige Web-Module eignen sich sehr gut auch für Sonderangebote oder Themen-Websites: 

Beispiel: Reiseschnäppchen

< http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4054&page=60 >

Beispiel: Last Minute Börse

< http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4054&page=107 >

Partner können auch einen vollständig fertigen ReiseShop integrieren oder darauf verlinken. 

Beispiel: "White Label ReiseShop"

< http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4054&page=110 >

Marketing-Mix für Affiliate Partner

Was für jedes Unternehmen im Internet gilt, gilt auch für die Partner-Websites. Den größten Erfolg garantiert ein gesunder Mix aus verschiedenen Medien. Je einfacher es für die Partner ist, Affiliate Angebote zu bewerben, desto schneller und besser werden sie die Angebote integrieren. Nicht alle Partner sind HTML Profis.

Beispiel: Pop-up Fenster mit wöchentlichem Top-Angebot

< http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4226&page=77 >

Beispiel: Partner- und Kundenbindung: Der Newsletter für Partner-Websites

Mit Hilfe eines speziell codierten Newsletter-Formulars können auch Affiliate Partner auf ihren Webpages Interessenten sammeln, die zusammen mit der Partner-ID in einer Datenbank gespeichert werden. 

Alle Abonnenten-Daten werden in einer zentralen Newsletter-Datenbank inkl. der jeweiligen Partner ID gespeichert und in regelmäßigen Abständen von den Travado Marketing-Spezialisten zentral angeschrieben: mit neuesten Schnäppchenangeboten, aktuellen Reisetipps und attraktiven Reisegewinnspielen. 

DEMO: Newsletter

< http://www.terracus.de/lm/nl_archiv/reisenewsletter2.htm >

Die Leser werden dabei auf eine spezielle Newsletter-Aktions-Seite geleitet, welche die Partner-ID, den Namen des Partner und die URL seiner Website anzeigt. Alle Aktions-Angebote sind automatisch mit der Partner-ID hinterlegt. Sollte der Kunde auf der Aktions-Seite nichts Passendes finden, wird er automatisch auf die jeweilige Website des Partners geleitet.

DEMO: Newsletter-Aktionsseite

< http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4054&page=65 >

Einen zusätzlichen Anreiz bietet das Email-Formular durch zusätzliche Incentivierungen, z.B. Verlosungen, Gewinnspielaktionen, kostenlose Infos oder Downloads, Produktproben, etc.

Wichtig als Anreiz für die Affiliate Partner ist, dass der Kunde auch für den Partner langfristig gebunden wird, z.B. durch Rückführung des Kunden auf die Partner-Website oder zumindest durch Auszahlung von Folgeprovisionen an die Partner (langfristiger Partner-/Kundenschutz).

Über das ADENION Touristik-Netzwerk (Travado):

Das Touristik-Netzwerk ermöglicht jedem Website-Betreiber mit wenigen Handgriffen einen individuellen Reiseservice auf seiner Website zu integrieren. Die über Travado zusammengeschlossenen Call Center und Veranstalter garantieren eine professionelle Buchungsabwicklung und Kundenbetreuung. Für jede Buchung über seine Site erhält der Partner eine Provision.

Das Besondere: Alle Reise- und Servicemodule sind so aufgebaut, dass die Besucher auch bei der Buchung auf der Partner-Website bleiben und nicht weggeführt werden.

Die Buchungsmaschinen beinhalten über 2 Mio. tagesaktuelle und Last-Minute- und Pauschalreisesangebote, Preisvergleichssysteme für langfristige Pauschalangebote aus über 200. Rund 850 Airlines mit über 1,8 Mio. Flugtarifen. Ergänzt werden die Angebote durch Hoteldatenbanken, Mietwagen, Kreuzfahrten, Reiseversicherungen und vieles mehr.

Mehr Informationen unter:  http://www.adenion-travel.de
Einen detaillierten Fachbeitrag mit weiteren Beispielen zu diesem Thema finden Sie unter:

< http://www.adenion.de/portal/knowhow/beitraege/travadocase.htm >

Autoren und Bildinformationen:

< http://www.adenion.de/portal/presse/presse.htm > 

Pressekontakt:

Melanie Tamblé

ADENION GmbH

Technologiezentrum Glehn (TZG)

Hauptstrasse 76

41352 Korschenbroich

http://www.adenion.de

Fon: +49 - (0)2182 - 8244-11

Fax: +49 - (0)2182 - 8244-20

E-Mail: presse@adenion.de

[image: image1.png][image: image2.png]