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Presseinformation 

Online-Reiseservice als Content für Websites, Communities und Portale - Jetzt von der Reisezeit profitieren 


Korschenbroich, 08.08.2002: Informationen und Services rund um das Thema 'Reisen' gehören zu den gefragtesten Inhalten im Web. Das ADENION Touristik-Netzwerk Travado (http://www.adenion-travel.de) bietet Internet-Partnern einen qualitativ hochwertigen Online-Reisebereich für die eigene Website an. Die Individualisierbarkeit und der „White Label“ Charakter der Module bewahren die eigene Identität der Partner-Websites. Der komplette Kundenservice und das Fulfillment wird von den Travado Call Centern übernommen. 

Der Online-Reiseservice bietet ein Win-Win Modell für beide Parteien. Der Partner generiert ohne Aufwand einen zusätzlichen und profitablen Mehrwert für seine Kunden, für Travado erschließen sich neue Vertriebswege und Partnerschaften.

Beispiel-Reisemodule:

ReiseShop:
http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4226&page=110 
Last-Minute-Börse:
http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4226&page=107
Last-Minute Direktsuche als Banner:
http://www.atpp.net/u/reisen/Empview.asp?id=4226&page=206 

Reise Inlay:
http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4226&page=92 
Top Schnäppchen:
http://www.atpp.net/u/buchung/Empview.asp?id=4226&page=60 
Innovation im Affiliate Marketing: Kunden-Newsletter für Partner

Eine Innovation ist der zentrale Reise-Newsletter, den die Partner als eigenen Kunden-Newsletter nutzen können. Alle Newsletter-Angebote und Incentives sind automatisch mit der Partner ID hinterlegt und führen die Abonnenten immer wieder auf die jeweilige Partner-Website zurück. „Mit gezielten Marketing-Aktivitäten für unsere Partner setzen wir neue Maßstäbe im Affiliate Marketing, denn eine langfristige Kunden- und Partnerbindung ist der Schlüssel zum Erfolg für eine beidseitig profitable Zusammenarbeit“, so Melanie Tamblé, Gesellschafterin und Director Marketing/Sales der ADENION GmbH.

Professioneller Service und Support für Kunden und Partner

Kundenservice wird bei Travado großgeschrieben. So können sich alle User per kostenlosem Rückruf über ein spezielles Service-Formular telefonisch beraten lassen. Die Partner ID wird jeweils ins CallCenter übertragen.

Weitere Informationen: < http://www.adenion-travel.de >

Über das ADENION Touristik-Netzwerk Travado:

Die ADENION GmbH ist Pionier im Bereich der Online-Partnerprogramme und entwickelte im März 2001 das  Touristik-Netzwerk Travado. Die Travado Buchungsmaschinen liefern über 2 Mio. tagesaktuelle Last-Minute und Pauschalreisen fast aller namhafter Reiseveranstalter und Fluggesellschaften, über 1,8 Mio. Linienflugtarife und Angebote zahlreicher Spezialveranstalter, wie Snowtrex, Intour, eDomizil, Interhome, Holiday Autos, Sunny Cars, Würzburger und Europäische Reiseversicherung und vieles mehr. 

ADENION ist Betreiber einer Vielzahl professioneller Online-Partnersysteme, u.a. für ProMarkt Online, Kaufhof, S-Direkt und das internationale Netzwerk für BetandWin.com.   

Pressekontakt:
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