	[image: image2.png]ADENION

Affiliate Networks

~———






	[image: image1.png]ADENION

Affiliate Networks

~———




	
	Seite 2 von 2



Presseinformation 

Profitieren vom lukrativen Online-Reisemarkt – Homepage inkl. Online-ReiseService – Anmelden und sofort Geld verdienen in weniger als 3 Minuten

Korschenbroich, den 21.05.2002: Eine Innovation des Touristik-Partner-Netzwerks Travado.net bietet jedem Internet-Nutzer die Möglichkeit, in wenigen Minuten einen eigenen virtuellen ReiseService im Internet zu betreiben - ohne eigene Homepage – ohne Kosten - und ohne Erfahrungen mit Reisefulfillment und professionellem Kundenservice.

Für jede über die Website generierte Buchung erhält der Partner eine Provision von 3% sowie 0,5% für jeden Umsatz über weitere geworbene Partner. Die gesamte Buchungsabwicklung und Kundenbetreuung wird von professionellen Reise Call Centern*) bzw. von den Veranstaltern selbst übernommen.

MusterShop: 
< http://www.reisebetreuer.de/a/4424 >

Anmelden und Testen:
< http://www.reisebetreuer.de >

Riesiges Angebote an Lastminute, Pauschal- und Flugreisen

Die integrierten Buchungsmaschinen liefern über 2 Mio. tagesaktuellen Lastminute- und Pauschalreisesangeboten, sowie über 1,8 Mio. Flugtarife fast aller namhaften Veranstalter. Ergänzt werden die Reiseangebote durch Ferienhäuser, Hotels, Ferienautos, Kreuzfahrten und Spezialreiseangebote verschiedener Veranstalter. Anbieter auf dem Partner ReiseShop sind unter anderem Terracus, Flugbuchung.com, Hotel.de, Holiday Autos, Interhome und die Würzburger Versicherung.
Automatisch aktualisierte Reise-Schnäppchen und Top Angebote
Alle Datenbanken sowie die top-aktuellen Schnäppchen-Angebote werden automatisch regelmäßig aktualisiert, ohne dass der Partner etwas dafür tun muss. Alle Angebote sind tagesaktuell, weitgehend vakanzgeprüft und direkt online buchbar - rund um die Uhr. 

Professioneller Kunden- und Partnerservice

Das Impressum des persönlichen ReiseShops weist das jeweilige Fulfillment Center im Namen des Partners aus, so dass der Kunde immer weiß, an wen er sich bei Rückfragen wenden kann. Alle Reisebuchungen werden über professionelle Reise Call Center abgewickelt. Zusätzlich haben die Kunden die Möglichkeit, sich telefonisch beraten zu lassen, entweder über die Service-Hotline oder per kostenlosem Rückruf über das Kontaktformular. Bei beiden Formen wird die PartnerID an das Call Center übergeben, so dass Partner auch für telefonische Buchungen vergütet werden. 

Eine Empfehlung die sich lohnt

Für die Empfehlung des ReiseShops an weitere Partner erhält der Empfehler außerdem eine Provision von 0,5% auf jeden Umsatz, den der empfohlene Partner zukünftig über seinen eigenen ReiseShop generiert.
Weitere Informationen: < http://www.reisebetreuer.de >
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