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Presseinformation 

Neuer Technologie-Service für Partnerprogramme
Korschenbroich, den 20.01.01: ADENION Affiliate Networks, das erste deutschsprachige Serviceportal für Affiliate Marketing, startet mit einem eigenen Technologie-Service für Partnerprogramme: ADENION NeTTec Services.
Partnerprogramme (Affiliate Programme) dienen dem Aufbau von „virtuellen Vertriebsnetzwerken“ (Affiliate Networks) im Internet. Mit Hilfe eines Partnerprogramms können Unternehmen ihre Produkte und Dienstleistungen auf vielen Partner-Websites anbieten und zahlen nur für jedes Resultat, entweder pro-Klick (per click), pro Interessent (per lead) oder pro Verkauf (per sale).
ADENION bietet eine schlüsselfertige, vollständig webbasierte Software-Lösung, mit der jedes Unternehmen ein eigenes Partnerprogramm ganz einfach via Internet aufbauen und verwalten kann. Eine Installation der Software ist nicht erforderlich. Die Technologie wird von ADENION NeTTec Services gehostet. Technische Administration und Wartung werden vollständig übernommen.
„Im Gegensatz zu Netzwerk-Dienstleistern bieten wir jedem Unternehmen eine individuelle Lösung und somit die vollständige Kontrolle über sein Programm und das allerwichtigste – über die Beziehung zu den Partnern“, so Andreas Winkler, Geschäftsführer von ADENION Internet Marketing, Betreiber der Plattform ADENION Affiliate Networks.
Unternehmen zahlen lediglich eine einmalige Set-up Gebühr für die Einrichtung des Programms sowie eine monatliche Leasing-Rate für das Software-Hosting. Es werden keine Provisionsabschläge für die Umsätze oder Transaktionen berechnet. Die Kosten sind somit klar und langfristig kalkulierbar.
ADENION NeTTec wurde sehr nach marketing- und businessorientierten Aspekten entwickelt: Programmarten können nach pay-per-click, pay-per-lead und pay-per-sale gewählt werden. Provisionsmodelle sind nach verschiedenen Partnerkategorien variierbar. Das Programm hat eine zweistufige Programm-Option d.h. Partner können variabel auch für die Vermittlung weiterer Partner vergütet werden. Das Marketing-Power-Pack ermöglicht die Bereitstellung von Werbemedien aller Art, wie z.B. Bannern, Grafiken, Werbetexten für Webseiten oder E-Mails, Artikeln, Formularen oder sogar ganzer Web-Seiten. Alle Werbemedien sind nach einzelnen Partnerkategorien variierbar. Der Tracking-Mechanismus ermöglicht eine Vergütung der Partner über einen längeren Zeitraum hinaus, z.B. für spätere Käufe. Auch Offline-Transaktionen per Fax oder Telefon können erfasst und vergütet werden. Umfassende Statistiken bieten komfortable Kontroll-, Steuerungs- und Optimierungsoptionen. Und vieles mehr . . .
Jede individuelle Lösung wird mit ausführlichen Marketing-Materialien bereitgestellt, u.a. mit Empfehlungen für Registrierungs-, Bestätigungs- und E-Mail-Texten und einem Beispiel-Partnervertrag. 
Das Team von ADENION Affiliate Networks bietet des weiteren eine Reihe von zusätzlichen Dienstleistungen an, die das Management eines Partnerprogramms unterstützen. „Unternehmen können somit die Vorteile einer eigenen Software-Lösung mit denen eines Netzwerk-Dienstleisters verbinden, ohne Kompromisse einzugehen“, so Geschäftsführer Andreas Winkler.
Weitere Informationen unter http://www.adenion.net oder per E-Mail an: Technologie@adenion.de.
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