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Presseinformation 


Mit Affiliate Marketing zu einer neuen Form der Kundenbindung

Korschenbroich, den 15.10.2001  – Affiliate Marketing bietet nicht nur eine völlig neue Möglichkeiten für den Online-Vertriebs, sondern vor allem ganz neuartige Wege für die gezielte Kundenbindung im E-Commerce. 

Die ADENION GmbH, ein auf eMarketing Solutions spezialisiertes Unternehmen, bietet einen führenden ASP-Webservice für das Management von Affiliate Programmen (Partnerprogrammen) an, über den Unternehmen nun die Möglichkeit haben, ihre Kunden auch als Partner zubinden. Dabei dient die Affiliate Provision als „Kundenrabatt- und Prämiensystem“ für die „Freundschaftswerbung“.

Auf Basis der Affiliate Technologie ADENION NeTTec werden für die Kunden automatisch generierte Mini-Sites mit einer eigenen Internet-Adresse erstellt. Die Mini-Sites sind personalisierbar und dienen als persönlicher Kunden-Mini-Shop oder Special Promotion Site für Sonderangebote.

Die personalisierte Mini-Site ist ein hervorragendes Mittel, für die Generierung von Folgekäufen und Follow-ups, denn welcher Kunde würde nicht gerne über seinen persönlichen Kunden-Shop einkaufen? 

Kundenbindung mit ‚Pay-Back-System“
Die Affiliate Provision dient als „Pay-Back-Rabatt“ und bietet einen zusätzlichen Anreiz für den Folgekauf. Die Rabattierung ist über die Einstellung der Provisionen für bestimmte Kunden oder Kundengruppen individuell steuerbar. Im Gegensatz zu herkömmlichen Rabattsystemen zahlt der Kunde zwar den normalen Preis, der Rabatt wird ihm jedoch nach einer definierten Zeit zurückgezahlt oder kann mit weiteren Folgekäufen verrechnet werden.

Die templatebasierten Webpages sind dynamisch aktualisierbar und werden auf allen angeschlossenen Kunden-Sites in Echtzeit automatisch ausgetauscht.

  

Kunden als Partner gewinnen
Des weiteren dient die Mini-Site einer ganz neue Form der „Freundschaftswerbung“ von Maus-zu-Maus, denn welcher Kunde würde seinen persönlichen Shop nicht auch Freunden und Bekannten weiterempfehlen, zumal für jeden Verkauf über die persönliche Site eine „Empfehlungsprämie“ vergütet wird. „Und wer könnte Produkte und Dienstleistungen besser und überzeugender vermarkten als die eigenen zufriedene Kunden?“,  so Andreas Winkler, Geschäftsführer der ADENION GmbH.

 

Über ADENION 

Die ADENION GmbH mit Sitz im Technologiezentrum Glehn im Raum Düsseldorf ist führender Anbieter für Affiliate Marketing Solutions und bietet Full-Service-Leistungen für den Aufbau und das Management von Partner-Programmen (Affiliate Programme) als virtuelle Vertriebskanäle und Collaborative Commerce Netzwerke (Affiliate Networks).

Mit professionellen Technologie- und Serviceleistungen unterstützt ADENION E-Business Unternehmen und Partner (Affiliates) dabei, das Potential des Affiliate Marketings in einen profitablen Geschäftserfolg zu wandeln.  
Die ASP-Lösung ist weltweit bei über 500 Kunden im Einsatz, darunter auch einige Affiliate Netzwerke und Branchen-Portale, wie z.B. das deutsche Touristik-Netzwerk Travado (http://www.travado.net) mit Angeboten von über 100 namhaften Veranstaltern. 
Mehr Informationen: http://www.adenion.net 
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